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Die beiden Autoren, Hochschullehrer in Gent beziehungsweise Manchester, schreiben ihren Text
ausdriicklich aus wissenschaftlicher und nicht aus aktivistischer Perspektive. Das fithrt manchmal
zu auf den ersten Blick befremdlichen Aussagen, etwa wenn sie ,,das von den EU-
Verhandlungsfiihrern bewiesene beispiellose Mafl an Transparenz* (S. 22) loben. IThnen geht es
dabei lediglich um den Vergleich zu anderen Freihandelsverhandlungen, keineswegs negieren sie
eine in der Sache notwendige Offentlichkeit der Gespriiche.

Es hat aber auch duf3erst positive Seiten, so etwa ein fast 300 Positionen umfassendes
Literaturverzeichnis — bei nicht einmal 120 Seiten Text ein wahrlich umfassender Uberblick! Ein
15-seitiges Personen-, Institutionen- und Stichwortregister hilft sehr beim Auffinden der
entsprechenden Textstellen und vier Seiten Abkiirzungsverzeichnis tun ein Ubriges. Der Text ist
fliissig geschrieben und von Michael Schmidt gut {ibersetzt, sodass er auch fiir nicht tief in der
Materie steckende LeserInnen leicht versténdlich ist.

In der Sache erfahren gut eingearbeitete Aktivistinnen zwar nicht viel Neues, aber dennoch gibt es
ein paar Aspekte, die auch fiir diese von Interesse sein diirften. Vier mochte ich kurz benennen.

- Zu Recht wehren sich die Autoren gegen manche Verkiirzungen und Vereinfachungen, die in der
TTIP-kritischen Szene grassieren. So glauben sie ,,beispielsweise nicht, dass TTIP eine
Hochkonjunktur der Deregulierung (direkt) zur Folge haben wird, die dazu fiihrt, dass mit Chlor
behandelte Hithnchen und hormonbehandeltes Rindfleisch akzeptiert werden, sondern wir meinen,
dass es eine Reihe tieferliegender Bedenken gibt, die sehr ernst genommen werden sollten (S. 22).

- Methodisch steht im Zentrum ihrer Kritik die ,,0konomische Modellbildung und das ,Management
fiktionaler Erwartungen‘“ (S. 28). Das ermdglicht es ihnen, die Argumentation der
VertragsbefiirworterInnen schon in der Methode als Propaganda zu erkennen, noch ehe sie sie im
einzelnen analysiert haben. Sie sehen, dass ,,hinter dem Gebrauch 6konomischer Vorhersagen eine
klare Politik steckt, die vorgibt, eine Ubung in ,objektiver® und zuverléssiger Wissenschaft zu sein,
die aber in Wahrheit alles andere als das ist* (S. 29). Wenn der sogenannte Cecchini-Bericht im
Auftrag der EU-Kommission 1988 die zu erwartenden BIP-Gewinne durch den europdischen
Binnenmarkt auf zwischen 4,25 und 6,5 Prozent schitzte und die Kommission selbst 2007 reale
2,15 Prozent bilanzierte, also eine Abweichung vom pessimistischsten Erwartungswert nach unten
von der Hilfte, ,,was ist dann...der vorhergesagte BIP-Aufschwung von 0,48 Prozent fiir TTIP fiir
die EU wert“ (ebda.)?

- ,Der Niedergang Amerikas und die Erniichterung iiber die Marktmacht Europa“ (S. 48) ldsst die
Autoren zweifeln, ob ,,sich eine transatlantische Regulierungszusammenarbeit automatisch in eine
fortgesetzte globale Fiihrung von EU und USA {iibersetzen lieBe* (S. 49). Auch die ,,gemeinsamen
Werte* der beiden Méchte stellen sie infrage. Hatte der Européische Rat in Lissabon die EU im
Mairz 2000 noch als die in zehn Jahren dynamischste Wirtschaftsmacht der Welt gesehen, und zwar
ausdriicklich auch in Konkurrenz zu den USA, so war davon 2010 keine Rede mehr: ,,Wir miissen
erkennen: ein , Weiter so wie bisher® wiirde uns in der neuen Weltordnung schrittweise in die
Zweitrangigkeit zuriickfallen lassen.“ (S. 53) Es fillt schwer, die Ahnlichkeiten zwischen diesem
Lamento der Kommission und mancher aufgeregten Kritik zu libersehen, die den Untergang
europiischer Werte und die Ubernahme der EU durch die USA an die Wand malt. Gelegentlich



scheint Freihandelskritik eher eine Fithrungsrolle Europas einzufordern statt sie zu kritisieren, auch
wenn de Ville und Siles-Briigge das nicht ausdriicklich ansprechen.

- Dabei ist die EU durchaus Vorreiter der Liberalisierung. Der Binnenmarkt ist als ein umfassendes
Deregulierungskonzept gestaltet worden, das dhnliche Tendenzen in den USA durchaus tibertrifft.
Das 6ftentliche Beschaffungswesen etwa ist dort viel stiarker noch unter Kontrolle kommunaler oder
(bundes)staatlicher Akteure als in der EU und deren Konzerne sind gierig darauf, diese
SchutzmaBnahmen zu knacken. Uberhaupt scheint die Agenda der Konzerne in beiden
Machtblocken viel weniger auf die jeweils andere Seite als auf die jeweils internen Regulierungen
gerichtet zu sein. ,,Was in dem Abkommen vorgeschlagen wird, liegt somit grofenteils auf einer
Linie mit den Préferenzen von Unternehmen beiderseits des Atlantiks, die durch eine Minimierung
nicht nur der Hemmnisse fiir den transatlantischen Handel, sondern auch des Einflusses
inldndischer Vorschriften und Bestimmungen ihre Kosten reduzieren wollen.” (S. 66) Colin Crouch
zitierend resiimieren die Autoren: ,,Ein Handelsvertrag mit den USA verstédrkt anscheinend den
Druck, der bereits in Europa wirksam ist, eher denn irgendeine ausgesprochen amerikanische
Bedrohung.* (ebda.)

So ist das Buch nicht nur eine genaue Analyse des geplanten Abkommens, sondern auch der Rolle
und Funktion des EU-Binnenmarktes und damit eine implizite Kritik an so mancher Abstrusitét des
TTIP-Widerstandes, die man nur dringend zur Lektiire empfehlen kann.



